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K2 POS prodejna

Odbavte své zákazníky rychle a jednoduše



  

K2 POS
• POS = Point of Sale – prodejní místo maloobchodního prodeje

• K2 POS – rozšiřující modul K2 vyvíjený K2 atmitec KV 
navržený pro jednoduchou a rychlou realizaci 
maloobchodních transakcí

• K2 POS Prodejna je určen pro prodej zboží a služeb

• K2 POS Gastro je určen pro nasazení v restauracích, 
jídelnách, hotelech

• Vychází ze zkušeností s vývojem POS produktů od roku 1993

• První instalace 05/2004 (včetně PDA na bázi terminálových 
služeb)



  

Základní vlastnosti
• Podpora moderních způsobů prodeje 

• různé druhy plateb
• prodejní akce typu 2 za 1 apod. 
• slevové akce
• věrnostní programy

• Podpora speciálního HW 
• POS terminály (např. IBM SurePOS)
• bonové/účtové/fiskální tiskárny 
• zákaznické displaye
• pokladní zásuvky
• elektronické váhy 
• čtečky čárových kódů, karet, čipů... 



  

Základní vlastnosti
• Provázanost s K2

• Prodejní sortiment oddělený od zboží v K2, ale provázaný na 
zboží K2 1:1 nebo 1:n
• Přehledné výsledky a „neomezené“ možnosti 
vyhodnocování pomocí prostředků K2

• Přizpůsobitelnost – uživatelské úpravy obrazovek, 
formulářů...

• Detailní nastavení uživatelských práv

• Automatické aktualizace programu



  

Varianty provozu

• Systém může být provozován v následujících typech 
konfigurací (nebo v jejich kombinacích):

• Online
• pokladní systém v lokální síti
• terminálový provoz přes vyhrazenou linku
• mobilní terminál přes WiFi

• Offline – síť provozoven napojených na centrálu
• přímé replikace
• dávkové replikace



  

mobilní terminál 
Windows Mobile

WiFi

POS terminál online

databázový server IS K2

POS server

POS terminál offline

ADSL
POS terminál offline
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sortimentu
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prodaném 

zboží

terminálový server

POS terminál online

vyhrazená linka

Architektura



  

Přínos K2 POS – zvýšení zisku

• Zvýšení vašich výnosů
• zrychlení obsluhy – možnost zvýšení počtu zákazníků
• přesná evidence - snížení rizika úniku peněz
• operativní i strategické vyhodnocování - možnost pružně 
reagovat na požadavky zákazníků

• Snížení vašich nákladů
• minimální náklady na zaškolení
• snadná obsluha - minimalizace chybovosti personálu
• součást K2 – není nutné vytvářet vazby na další systémy
• vzdálené zásahy, automatické aktualizace – nulová nutnost 

výjezdů



  

Příklad - K2 POS - prodejna

• Přenos sortimentu do POS

• Markování  prodeje v POS

• Vytvoření prodejních dokladů v K2



  



  



  

Děkuji za pozornost.

Bohuslav Paule, bohuslav.paule@k2atmitec.cz

K2 POS


