
PRODEJ

Okamžitý přehled
Modul na jedné pracovní ploše soustřeďuje okamžitý přehled o rozpracovanosti všech zakázek. Zvolené pod-

mínky tuto množinu omezují na skupiny zakázek ve shodném stádiu řešení s analogickými znaky. Jednotlivé 

řady přinášejí obchodníkovi bezprostřední přehled o aktuálním stavu úseku, který spravuje, přičemž však třídění 

a tvorba skupin může být s řadami libovolně kombinována.

Provázanost dokladů
Doklady, na kterých se konkrétní položka zakázky vyskytuje, jsou symbolizovány svým počátečním písmenem. 

Toto písmeno současně slouží jako horká klávesa, která umožňuje přímé přepnutí na zvolený doklad. Program 

přitom zůstává na zvolené položce (skladové kartě), trvale však zobrazuje množinu souvisejících dokladů.

Jediné vkládání dat
Položky obchodního případu se vkládají pouze jednou, a to při jeho založení. Obvykle to bývá při tvorbě nabíd-

ky nebo jiného prvotního dokladu. Další doklady, vytvářené v rámci realizace zakázky, jsou již generovány z této 

existující množiny. Tím lze realizovat obchodní případ po částech, případně jej postupně doplňovat, aniž by 

bylo nutné předem defi novat pořadí vytváření jednotlivých dokladů. Naopak, pokud je to žádoucí, lze striktně 

defi novat postup zpracování obchodního případu.

Vyhodnocení z prvotních dokladů
Informační systém K2 poskytuje bez nutnosti zaúčtování dokladů ucelený přehled o prodeji, saldokontu, zis-

kovosti zakázek či žebříčku partnerů. Zanořením do položky v zakázce získává uživatel analytické informace 

o dané položce, především o její cenové úrovni v různých dokladech (fázích) zakázky. Speciální poslání má rezer-

vace. Suma rezervací signalizuje požadavek k nákupu / výrobě položky vazbou na režim Nákup / Výroba.

Automat výstupních sestav
Uživatel, případně správce systému, řídí logiku použití položek zakázky do výstupních sestav. Ty lze umístit pří-

mo do lišty (panelu nástrojů) a spouštět rovnou ze zakázky. Mechanismus je vhodný především pro výstup tisků 

(díky individuální volbě vzhledu konkrétního dokladu – nabídka, faktura, dodací list, výdejka) a pro vyhodnocu-

jící sestavy. Systém umožňuje generování objednávek, různých žebříčků položek, poměrů a celkových přehledů 

(hmotnost, objem, sleva, počet krabic atd.). Současně lze sestavy zařadit přímo na doklad do tzv. podokna 

náhledu tak, že se automaticky aktualizují zvolením dokladu či položky dokladu.

Modul Prodej slouží k řízení a reali-
zaci obchodních případů zákazníků.
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Adresář obchodních partnerů

Alternativní jednotky – množství,
objemy, hmotnosti

Automatická penalizace

Automatické generování vzájemných
zápočtů

Automatické přeceňování

Až 255 cenových (dealerských)
kategorií

Blokování neplatičů

Blokování skladovaného zboží
pro zákazníky

Celní sazebník

Ceny v cizí měně

Čárový kód, elektronické váhy

Číselník zboží

Dobropisy vydané

Doplňkové informace k obchodním
partnerům

DPH z faktur vydaných

Expediční sklady

Hromadné vytváření obchodních
dokladů

Kontrola obchodní marže ceníku

Kurzové rozdíly u VF ke dni

Kusovníky

Leasing – automatické generování
splátkových listů v časovém rozložení

Marže prodaného zboží

Marže zákazníků

Množstevní rabaty

Obalové konto zákazníků

Odběry zákazníků ve zboží
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Primární logika
Princip potvrzování dokladů (ve spojení se skriptem programu) umožňuje využít hlídání logiky operací. Potvrzení 

dokladu je podmíněno konkrétními skutečnostmi, například chybějící zboží na skladě jej automaticky zařazuje 

do rezervace k objednání. Skript hlídá sled operací, nebo naopak lze vytvářet pouze potvrzené doklady (na-

příklad doklady za hotové). Vzhledem k existenci potvrzených a nepotvrzených dokladů je možné vedle sebe 

sledovat fi rmy, které neustále poptávají a nikdy nerealizují nabídková řízení, kalkulace oproti dokladům, které 

ovlivňují skladové a fi nanční toky fi rmy.

Implicitní doklady
Výraznou uživatelskou předností je implicitní tvorba dokladů. Časté případy se zadávají ze vzoru nebo kopií. 

Sílu systému ocení uživatel nejvíce při tvorbě jednotlivých zakázek. Plná provázanost s modulem Sklad zajišťuje 

naprosto univerzální cenotvorbu. Řešení zohledňuje odběratele, měnu, dealerskou skupinu, množství a datum. 

Algoritmus stanovení prodejní ceny může být pro každou položku individuální. Zakázka navíc umožňuje doda-

tečnou úpravu ceny. Dodatečné zásahy systém znázorňuje přímo v položkách obchodního případu a zároveň 

v seznamu všech zakázek označí ty, u nichž došlo k úpravám cen.

Marketing trhu
Modul Prodej ve spojitosti s modulem Marketing podporuje i trvalé vyhodnocování trhu. Nejde jen o nové 

příležitosti a stupnici hodnocení pravděpodobnosti realizace, ale i o sledování konkurence, vývoje kontaktů, 

schůzek, komunikace atd. Využití modulu zakázek v marketingové části programu zajišťuje pro připravované 

obchody přesnou evidenci nabízených položek ze skladu a pro následnou realizaci řeší pouze zpracování nabí-

zené konfi gurace zakázky.

Karta zákazníka
Karta zákazníka je rozdělena na sledování vývoje kontaktu z hlediska časové posloupnosti – zápisy z jednání, 

schůzky, smlouvy, kontakty, dokumenty atd. Tyto informace přímo shrnuje karta partnera. Jeho začlenění do 

struktury fi rmy, přiřazení obchodníkovi, region, rozvozová trasa, nadřazený odběratel, účetní analytika, veškeré 

vytvořené obchodní případy a další údaje postihuje vlastní formulář zákazníka. Pro individuální údaje, sledované 

v různých odvětvích, existují doplňková pole s přiřaditelným významem, jejichž údaje vstupují do dalších výpo-

čtů (hledání, třídění). Hlídáním povoleného kreditu omezuje program potvrzování dokladů, případně neumožní 

realizovat pohyby vůbec.

Export
Vytvořené sestavy, fi ltry, makra i masky systém eviduje vůči heslu uživatele. Výsledky těchto akcí je možno 

prohlížet, tisknout a exportovat do volitelných souborů v obecných formátech nebo ukládat jako celky k poz-

dějšímu zpracování.

Kontrakty, projektové řízení
Dlouhodobé nebo složité projekty jsou realizovány množinou zakázek (a objednávek) sloučených do realizo-

vaného kontraktu. Tím se zvyšuje přehlednost a zjednodušuje se vyhodnocování postupné realizace různých 

(etap) zakázek. Vazbou na modul výroby a kalendáře zdrojů v součinnosti s vnitřní poštou a dokumenty váza-

nými k obchodnímu případu je usnadněno řízení projektů.

Analýzy dokladů
Každý obchodní doklad má třídicí stranu, která umožňuje realizované položky sumarizovat dle libovolného 

nastavení uživatele. Například jde o nedodané, nevychystané, neobjednané, nevyfakturované zboží ke kon-

krétnímu datu sumarizováno po skupinách zboží (zboží, výrobky, obaly, služby, odpady) v penězích nebo ve 

skladových kartách.
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Pochod zakázky

Proformafaktury vydané

Příjem a potvrzení objednávky

Příprava zboží pro zákazníky

Rozložení dodávky na balíky
dle hmotnostních limitů (dobírky)

Řazení obchodních partnerů podle
dvou zkratek, skupin, kódů, IČ, čísla

Řízení prodeje pod různými středisky

Saldokonto zákazníků

Sledování plateb VF

Sledování plnění zakázek

Sledování prodejů pro zakázky

Správa kódů DPH

Statistika prodaného zboží

Statistika prodeje zákazníkům

Texty zakázek libovolné velikosti

Tisk etiket

Tisk nabídek, hromadné rozesílání

Tisk průvodek, složenek

Tvorba penalizačních faktur

Více adres k jedné účetní jednotce

Vratné obaly

Výběr faktur k penalizaci

Výdej zboží ze skladu

Vyhodnocování a tisk upomínek
(1., 2., 3., Pokus o smír)

Výpočet poštovného, balného,
pojistného

Výpočet prodejních cen dle zadaných
kritérií

Výpočet provizí dle zprostředkovatelů

Zahraniční faktury v cizích měnách

Zákaznické ceny a slevy

Zákaznické ceny zboží

Zálohové faktury

Zaokrouhlování prodejních cen
i v cizí měně
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